Akademia
Skutecznego SPrzedawania

ETAPY:

Badanie potrzeb szkoleniowych/sprzedazowych:

- rozmowa telefoniczna lub online z uczestnikami I managerami,

Dopasowanie Akademii do uczestnikow:
- Akademia Skutecznego Sprzedawania sktada sie z 12 modutow,
ktorych kolejnosc bedzie dopasowana do indywidualnych potrzeb

uczestnikow;

12 miesieczna Akademia Skutecznego Sprzedawania:
- dostep do 12 szkolen online;
- 36 webinarow na zywo (3/m-c), a w tym:

- 24 sesje tematyczne + pytania/odpowiedzi lub

omawianie case studies uczestnikow;
- 12 sesji Cold Callingu na zywo do klientow wraz z omowieniem |

udzieleniem informacji zwrotneyj;
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Akademia Skutecznego Sprzedawania to:

Konkretny | dopasowany program edukacji online z zakresu
sprzedazy, obstugi klienta oraz psychologii sprzedazy —

12 roznych tematow, ktore wspierajg, edukujg i inspiruja.
Podzielone sg ze wzgledu na etapy sprzedazy (np. pozyskiwanie
klientow, zamykanie sprzedazy, itd.) oraz ze wzgledu na rodza,
umiejetnosci tzw. twarde (np. Cold Calling czy Social Selling)

| miekkie (np. SamoDyscyplina czy eliminacja SamoUtrudniania).
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" 3 spotkania miesiecznie online live z prowadzacym
Karolem Bartkowskim oraz uczestnikami Akademii z
E roznych firm i branz — niesamowite wsparcie, edukacja,

Inspiracja | wymiana kontaktow oraz zlecen.

Mozliwos¢ umieszczenia w Akademii (bezptatnie do 5GB)
materiatow onboardingowych, wewnetrznych oraz szkolen

'. produktowych dla nowych i obecnych pracownikéw (formaty
video, audio, PDF, excel, word i inne), a takze TESTOW
kompetencyjnych.

® Mozliwosc raportowania postepu i zaangazowania
:/ pracownikow w projekty wewnetrzne (onboarding, szkolenia
produktowe) oraz edukacje.

Bezproblemowe zastapienie lub dodanie nowych osob bez
» utraty dostepu do materiatow | wiedzy — jesli pracownik
&l odejdzie z zespotu, to jego konto moze przejgC nowa osoba

| dale] korzystac z edukacji przez pozostaty czas.

Znaczace wsparcie w rekrutacji nowych osob:
1. Wsparcie szkoleniowe od pierwszego dnia pracy BEZ
koniecznosci angazowania 0soOb z organizacji (materiaty
0O . . .
onboardingowe, produktowe umieszczone sg w Akademii).
WII 2. Szybka weryfikacja zaangazowania nowej osoby (kazde
logowanie oraz zapoznanie sie z materiatami jest odnotowane w

systemie | jesli ktos nie zajrzy tam np. przez tydzien, to moze to
byC jasny sygnat juz na poczatku wspotpracy).
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Oferta cenowa:

12 miesieczna Akademia Skutecznego SPrzedawania to:
- dostep do 12 szkolen online;
- 36 webinarow na zywo (3/m-c), a w tym:
- 24 sesje tematyczne + pytania/odpowiedzi lub
omawianie case studies uczestnikow;
- 12 sesji Cold Callingu na zywo do klientow wraz z omowieniem i udzieleniem

iInformacji zwrotnej;

Tematy Akademii (kolejnosc¢ przykiadowa):.

. Cold Calling.

. Follow Up.

. Sprzedazowe Odbieranie Potgczen.

. Wideorozmowa Sprzedazowa.

. SamoDyscyplina.

. AutoMotywacja.

. Zamykanie Sprzedazy.

. Social Selling.

. Lead Calling — jak dzwoni¢ do leadow.

10. Jak pokona¢ SamoUtrudnianie (AutoSabotaz).

11. Nowoczesna i profesjonalna obstuga klienta przez telefon, e-maila | social media.
12. Jak zatozyc profesjonalny profil na LinkedlIn | opublikowacC swoj pierwszy post
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Inwestycja w duzo wyzszg skutecznosc zespotu sprzedazy
wynosi 1990 zt netto za osobe za rok.

Zapraszam do kontaktu!

tel: 505 106 011
mail: karol@AkademiaSP.pl
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Karol Bartkowski — zatozyciel Akademii

Praktyk Cold Callingu, ktory mowi o sobie, ze Ociepla Zimne
Telefony.
Uznany ekspert z 43 miejscem na liscie 100 najbardzie]

wptywowych Social Sellerow w Europie.

Skutecznie sprzedaje z pomocg telefonu, komunikatorow wideo,
wideokonferenciji, a takze autorskich webinarow.

Sprzedawca z ponad 100 000 000zt sprzedazy wiasnej.

Prelegent wielu konferencji (w tym National Sales Congress),
podcaster, bloger | autor artykutow w najwazniejszych

czasopismach dla ludzi sprzedazy w Polsce.
Moweca | trener z 20-letnim doswiadczeniem oraz 2-lethim

cztonkostwem w elitarnym Stowarzyszeniu Profesjonalnych

Mowcow, a takze ekspert | prowadzacy Brian Tracy International.
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Zapraszam do kontaktu!

el: 505 106 011
mall: karol@AkademiaSP.pl
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